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Ընտրեք որոշակի ժամանակահատված՝ հատուկ առաջարկն իրականացնելու համար: 
**Լրացված չլինելու դեպքում հատուկ առաջարկը գործում է այնքան ժամանակ, 

քանի դեռ Ձեր խանութը բաց է**

Ընտրեք նվազագույն գումարը, որը սպառողները պետք է ծախսեն հատուկ 
առաջարկը ստանալու համար

Սա ընտրովի է, բայց դուք կարող եք ընտրել այն նվազագույն գումարը, որը սպառողները պետք 
է ծախսեն հատուկ առաջարկն ստանալու համար: Սահմանեք այն ընթացիկ միջինից բարձր՝ 

պատվերի միջին ծախսերը բարձրացնելու համար:

Ընտրեք Ձեր բյուջեն հատուկ առաջարկի համար
Ձեր արշավը ստեղծելիս կարող եք նշել բյուջեի առավելագույն գումարը, որը ցանկանում եք 
ծախսել այդ հատուկ առաջարկի վրա: Մենք ավտոմատ կերպով կդադարեցնենք հատուկ 

առաջարկը, երբ այն գերազանցի բյուջեի 90%-ը։
Մենք առաջարկում ենք հատկացնել նվազագույն բյուջե՝ Ձեր ամսական վաճառքի 10%-ի չափով, 

հաշվի առնելով, որ այն կաշխատի որպես մարքեթինգային ներդրում:
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Մի մոռացեք հետևել հետևյալ կանոններին, եթե ցանկանում եք, որ հատուկ առաջարկը 
ցուցադրվի սլայդերի կարուսելում

Եթե Ձեր Լավագույն վաճառվողը միացված է, ապա հարկավոր է հատուկ 
առաջարկի մեջ ներառել 3 ապրանք, այդ թվում՝ 1 լավագույն վաճառվող: Հակառակ 
դեպքում հատուկ առաջարկը պետք է ներառի առնվազն 5 ապրանք Ձեր ամբողջ 

ճաշացանկից:


