
KAKO DA NAPRAVITE PROMOCIJU SA POPUSTOM ZA SVOJU PRODAVNICU NA GLOVO PLATFORMI...
Potražite karticu Promocije u Manager Portalu i kliknite da biste napravili novu:

PROMOCIJA PROIZVODAPROMOCIJA  DOSTAVE
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Izaberite određeni vremenski period trajanja promocije. 
**Ako nije popunjeno, promocija traje sve dok je vaša prodavnica otvorena**

Odaberite minimalnu sumu koju kupci moraju da potroše da bi dobili promociju
Ovo je opcionalno, ali možete odabrati minimalan iznos koji kupci treba da potroše da bi 

stekli pravo na promociju. Postavite veći iznos od trenutnog proseka da biste povećali 
prosečnu potrošnju po narudžbini.

Odaberite budžet za promociju
Tokom podešavanja kampanje možete da naznačite maksimalni iznos budžeta koji želite 

da potrošite na tu promociju. Automatski ćemo prekinuti promociju čim premaši 90% 
budžeta.

Naša preporuka je da dodelite minimalni budžet od 10% vaše mesečne prodaje, budući da 
će to funkcionisati kao marketinška investicija.
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Ne zaboravite da pratite sledeća pravila ako želite da promocija bude istaknuta na vrtešci
Ako imate omogućene najprodavanije proizvode, treba da uključite 3 proizvoda u 
promociju, uključujući 1 najprodavaniji. U suprotnom, promocija mora da sadrži 

minimum 5 proizvoda iz celog menija.


