
KAKO USTVARITI PROMOCIJSKO AKCIJO S POPUSTOM ZA SVOJ OBRAT V APLIKACIJI GLOVO 
Na portalu Manager Portal poiščite zavihek promocijskih akcij in kliknite gumb za ustvarjanje nove akcije:

PROMOCIJSKA AKCIJA IZDELKOVPROMOCIJSKA AKCIJA DOSTAVE
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Izberite določeno časovno obdobje trajanja promocijske akcije. 
**Če ne izberete, promocijska akcija traja, dokler obratuje obrat**

Izberite najnižji znesek, ki ga mora stranka porabiti za upravičenost do promocijske 
akcije

Možnost ni obvezna, vendar lahko določite najnižji znesek, ki ga mora stranka porabiti, da 
je upravičena do promocijske akcije. Povečajte vrednost, če želite zvišati povprečni znesek 

košarice za naročilo.

Določite proračun za promocijske akcije
Med nastavitvijo promocijske akcije lahko določite največji znesek, ki ga želite porabiti za 

kampanjo. Promocijsko akcijo bomo samodejno zaustavili takoj, ko ta preseže 90 % 
proračuna.

Priporočamo, da je vaš najvišji proračun omejen na 10 % celotne mesečne prodaje, ki bo 
služil kot naložba v razvoj podjetja.
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Če želite, da se promocijska akcija prikaže na vrhu strani, ne pozabite upoštevati naslednjih 
pravil.

Če imate omogočene najbolj prodajane izdelke, morate v promocijsko akcijo vključiti 
3 izdelke, vključno z enim najbolj prodajanim izdelkom. Drugače mora promocijska 

akcija vključevati najmanj 5 izdelkov s celotnega jedilnika.

https://managers.glovoapp.com/products

